CONTATTI

9 Via Silvio Zaniboni 35
38066 Riva del Garda (TN)

i 2!bertotolmino@gmail.com

RIASSUNTO DELLE COMPETENZE

CAPACITA E COMPETENZE

e« Responsabile degli
acquisti qualificato
Approccio organizzato e
responsabile Acquisti
competitivi
Supervisione logistica
Gestione dei fornitori
Coordinazione Analisi di
bilancio
Controllo e
monitoraggio dei costi
Competenze acquisite
tramite corsi e attivita
da auto didatta:

Marketer Digitale
(COSTRUZIONE STRATEGICA
ED AUTOMAZIONE DEL
FUNNEL, COPY WRITING,
SEO e ADVERTISING)

VINCENZO
TOLMINO

RESPONSABILE ACQUISTI

PANORAMICA

Acquisitore attivo e scrupoloso, con esperienza pluriennale
(17 anni) nel settore degli acquisti in ambito produzione
stampi per la pressofusione.

Attualmente assunto presso azienda meccanica nel settore
di produzione componenti di piccole serie e/o presidio come
capo commessa di progetti innovativi in ambito

Startup . Spiccata capacita di problem solving e di
negoziazione.

ESPERIENZE LAVORATIVE

Responsabile Ufficio Acquisti

/N Maccanica Srldi Arco (Tn) Luglio 2022 - presente

e Acquisizione materie prime, utensileria (pianificazione
delle scorte)

e Acquisizione di lavorazioni esterne con pianificazioene in
outsourcing delle fasi di lavorazione (con annesse
gestione logistica delle triangolazioni)

» Fortissima propensione nella gestione della supply chain
con lead time estremamente ravvicinati (continua
frequenza di situazioni emergenziali)

e Attivita di consulenza nello staff di direzione in ambito
gestionale e pianificazione strategica commerciale e
finanziaria

Responsabile acquisti e Logistica

canica @l precisione rivana srl di Riva del G

{

sertembie

» ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI 2005.09-
Attuale RESPONSABILE UFFICIO ACQUISTI Mpr meccanica
di precisione rivana srl, Riva del Garda

» Gestione totale rapporti con fornitori di materie prime,
normalizzati, lavorazione esterne, fornitori asportazione
truciolo, manutenzioni, opere murarie interne e trasporti



Risultati ottenuti:
e Riduzione costi di acquisto trasporti (da e per fornitori
di lavorazioni esterne) Riduzione costi acquisizione
materie prime (acciai da portastampo)

e Introduzione (a partire dal 2008) della esternalizzazione
di diverse fasi di lavorazioni (prima di allora veniva fatto
tutto internamente): conseguimente di importanti
guadagni per l'azienda.

* Ricerca e suggerimento di metodi di spedizione piu
convenienti.

e Tracciatura degli ordini dei Normalizzati tramite sistemi
di tracking e coordinamento con i magazzinieri per
assicurare il corretto stoccaggio e la distribuzione dei

CONTATTI prodotti.(maggiore velocita di evasione, sopratutto)

9 Via Silvio Zaniboni 35
38066 Riva del Garda (TN)

VENDITORE ALL'INGROSSO

serth Italia Spe, Egna (Bz) Gennaio 2005 - Settembre 2005

albertotolmino@gmail.com

e Promozione di contratti di vendita nella zona di
competenza per la fornitura all'ingrosso di utensileria,
nel settore Industria ed Edile.

VENDITORE/SOCIO _ 7
Tolminoe Riccardo Sas, Mezzocorona (TN) Maggio 2002
Setternbre 2004

e Esperienza di 2 anni nelle vendite in ambito
Abbigliamento in contesto di Fiere/Mercati/Negozi.

VENDITORE/SOCIO
= Asc Srl Aprile 2000 - Aprile 2002
o Addetto alle vendite reparto jeanseria

STRUZIONE E FORMAZIONE 1997 ISTITUTO TECNICO
INDUSTRIALE "SEN. O. JANNUZZI", ANDRIA Perito Capo
Tecnico Industriale: Informatica

COMPETENZE LINGUISTICHE Italiano: LINGUA MADRE
Inglese: B1 Intermedio

"Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del
Regolamento UE 2016/679 (GDPR) e del D.Lgs. 196/2003 e
successive modifiche."
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